FORMATIONS 2026~ UBAPAR

Des subventions au mécénat

Renforcer le financement de son association

Aujourd’hui, les subventions se raréfient et deviennent plus difficiles a obtenir. Cette formation vous aide a
structurer vos dossiers de demande de subvention pour maximiser vos chances de financement et a développer une
stratégie de mécénat en direction du secteur prive.

Repartez avec des outils concrets et une base solide pour convaincre financeurs et entreprises partenaires.

Dates

Du 27 au 28 avril 2026

Durée

2 jours - 14 heures

Lieu
Carhaix (29)

Infervenanf.e

Roxane Caillon
La chercheuse d'or

Coot

Salariés : 900 €
Individuels, agents de
collectivité - Merci de nous
contacter
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Objec’clfs et compé’cences visées

Alissue de cette formation, vous serez en capacité :
* de construire une présentation concréte, détaillée et argumentée de votre projet pour compléter un
dossier de subvention et/ou répondre a un appel a projets
* de déployer une stratégie de mécénat
* d'adapter la présentation de votre projet en fonction de votre interlocuteur

Déroulement de la formation

Premiére Journée : Cons{ruire un dossier de subvenjcion SO|id€

Apports théoriques
* Présentation du canevas idéal pour structurer tout dossier de subvention.
* Définir et décrire clairement son projet.
* Identifier et chiffrer ses besoins : comment élaborer un budget prévisionnel crédible et
ambitieux.
* Réunir les documents et pieces complémentaires indispensables.
Cas pratique pour repartir avec une base solide directement réutilisable dans ses futurs dossiers.

Deuxieme journée
Apports théoriques
* Définition et cadre juridique du mécénat.
* Quand et pourquoi se tourner vers le mécénat ?
* Identifier les entreprises a cibler, comprendre leurs attentes et préparer une approche adaptée.
Cas pratique
* A partir du travail réalisé la veille, les participants adaptent leur présentation de projet pour
convaincre des partenaires privés.
* Préparation d'un argumentaire pour une premiére prise de contact.
* Ebauche d'un fichier de prospection (premiére liste de contacts potentiels).

Moyens pédagoglques et Jcechnlques

Alternance de temps d'apports théoriques et de mises en pratique.
Travail sur vos projets réels, canevas et grilles d'analyse fournis, échanges d'expérience entre pairs.

Evaluation de la formation

* Bilan oral, questionnaire & chaud
* Questionnaire d'‘évaluation a froid au stagiaire et a la structure trois a quatre mois aprés la formation

Pré-requis

La formation est adaptée aux dirigeant-e-s, bénévoles ou salarié-e-s d'associations, quelle que soit leur
expérience.

Accessibilite

Sivous étes en situation de handicap et que vous avez besoin d'aménagements spécifiques pour
participer & la formation, merci de contacter le référent handicap lors de votre inscription :
ubapar@ubaparbzh
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